Najhuje je podjetniku reci, da je konec

[d stane Petavs
stane petavegfinance.si

Zhornica raunovodskih
servisov je letos Ze
Eetrti€ pripravila izbor
Majraunovodski servis.
Imagovalce v kategorijah
veliki, srednji in mali
raéunovodski servis smo
vprasali, katere Zelje
oziroma zahteve strank
kot raunovodje najteie
izpolnijo?

Miran Pikovnik, Unija:
»Psiholosko je najteze, ko
morasdrufinskemu podjetju
obrazlozitiin jih prepricati,da
morajo iz razlitnih razlogov
zapreti svojo dejavnost, se
zlasti, ¢e so to 2e malo starejsi
ljudje. Tibi navadno vatrajali,
dolkler ne bi izguba pobrala e
zadnjegaevia prihranka, sajse
pocutijo. ket biizgubiliotroka.
Zaprtje oziroma prodaja take-
ga podjetja je za drugine zelo
velik stres in se v drubi obrav-
nava kot velik poraz, ceprav
to ni, saj so razlogi lahko pov-
sem zunanji, torej neodvisni
od nasih dejanj (sprememba
zakonodaje, uvedba evea ).
Racunovedja natanéno vidi
zgodovino poteka dogodkov
(zakaj izguba) inlahke dovolj
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» Letosnji zmagovalci izbora Najrafunovodski servis so (z leve) Miran Pikovnik iz Unije, Sabina Jovanovié Javernik iz MDS Jovanovic
& Javernik in Janja Praznik iz APO Vizije. Priznanja jim je podelil predsednik Zbornice ratunovodskih servisov Aleksander Stefanac.

natan¢no tudi predvidi priho- Janja Praznik, APO Vi- podjetnica in z vsem svojim  gati. Dogaja pa se tudi, da na
dnost. Vendarsotisestankiin  zija: »Osebno mi je najteze, strokovnimznanjeminkilo- najteZjavprasanja, nakatera
prepri¢evanjaozaprtjuzame ko se pri menives vstiskiin  metrino na racunovodskem podjetnik ze imaodgovor, pri
najtezji.« nemocen oglasi podjetnikali  podroc¢ju ne morem poma- ¢emer pa ne sporoci vseh z

moje strani zahtevanih in-
formacij ali pa jih celo nima,
zanj ostanem brez odgovora.
V vseh takih primerih, kjer
stranka Ze vnapre] ve odgo-
vor, ni pa posredovala vseh
zahtevanih informacij in
dokumentov, smo poslovno
sodelovanje morali nemudo-
ma koncati.«

Sabina Jovanovié¢ Ja-
vernik, MDS Jovanovi¢ &
Javernik: »Ni¢ nam ni tez-
ko. Kot podjetje delujemo v
dobro stranke. Nas moto je,
dadelo opravimo strokovno,
korektno, posteno ter ostaja-
mo vokviru zakonskih pred-
pisov. V obdobju krize, ko so
projekti zamrznjeni, postaja
konkurencaneizprosna. Veli-
ko nasih strank ima velikan-
ske tezave zaradi upadanja
prodaje, krhanja poslovnih
odnosov, pomanjkanja virov
financiranja... Najpomemb-
nejse pri tem je, da pojavane
smemo podcenjevati. In ¢e
lahko kakorkoli pomagamo
posameznikom, ki pa mogo-
de imajo tezave, smo s tem
dosegli veliko. Ne smemo pa
niti zanemariti veliko posle-
dic, ki pripeljejo predvsem
do tega, da so odnosi lahko
ostrejsi, komunikacija pabol]
custvena.« °



